Participer 3 unefoire en /igne

Demandez aupres de COFEBA l'argent
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N pour les achats personnels.
e (pas nécessaire pour Belfair)
AT

e pourquoi participons-nous a une foire? v ) Q
’ ) HE

sur la platforme des foires en Basic Bank
...en tant que vendeur/exposant

Déterminez vos objectifs:

e quelle gamme offrons-nous?

« combien de commandes souhaitons-nous? Communiquez:

. quels revenus atteindre? o Invitez d'autres EVI

e Envoyez a l'avance une promo, un

lien au webshop...
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Préparation commercijale: m

« Améliorez la connaissance de vos produits

Préparation administrative: ) ) .
. . « Memorisez les conditions de vente
o Création de badges, depliant, promo

o Pratiquezda conversation de vente (en differentes
e« Une promo? Un concours?

. langues)

o Controle du stock
e Mise a jour du webshop
o Paramétrez Tradefair Point of Sale et

testen
o Pratiquez I'utilisation des outils de

communication comme Zoom, Google

Meet, Mircosoft Teams
 Reservez un local avec une connection Le stand en ligne

internet stable o Réflechissez comment utiliser I'espace
o Prévoyez des headsets, écouteurs, disponible

cameéra, ... o Prévoyez du matériel promotionnel
e Redigez un planning (accueil, vente, digital.

achat) o Créez une vue professionnelle (arriere-

Une foire en ligne comme CLIENT? fond, banniere...)
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. Il ne faut pas s'inscrire a I'avance e Pratiquez l'utilisation de la camera
e Pendant la foire vous pouvez visiter

-
les stands. :/Y——
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« Un visiteur externe peut se créer hat®=
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