Avant la foire ..

)
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Déterminez une stratégie

e |'administration des
commandes (ERP, Excel, ...)

e Présenter la gamme

e La prospection

es impri

Respectez les dates limites pour:
catalogue

priman L'inscription comme visiteur/exposant
Le catalogue
e Lesra » Les cartes de visite, badges, auto-
natériel de collants
agrafe otch) Les traductions

0es PFO_dUi_S Pratiquer la conversation de vente
e Les riel ignifuge Tester le logiciel

U amene ind La communication Rassembler du matériel publicitaire
panner, roll-up, .... Préparer le matériel

e |nvitez d'autres entreprises
virtuelles

e Communiguez le numeéro de
stand, les promotions...

e Fixez des rendez-vous

Le transport (tickets de train,
chauffeurs, bus...)

Le stock pour realiser les ventes
Les subventions pour les achats
personnels

le dresscode
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