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a ce qui a déja été fait!

res et les décisions prises!
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Donne a I'équipe un stimulus
supplémentaire et recompensez le
meilleur vendeur!

o DO

S que vous e Prétez attention aux visiteurs, passants!

_ e Ne vous contredisez pas en presence d'un
eS prix, ...

visiteur
. oncurrents » N'ayez pas peur quand votre client n'est pas
s se portent. francophone

e Déconnectez les smartphones! Toute votre

:‘g attention se porte aux clients!

e A la foire on ne sait jamais qui vous parle

netwerking

e Profitez de I'occasion de rencontrer des

personnes avecqui vous avez deja MYSTQVY ShOPPEV
communigqué par mail/telephone
 Respectez les rendez-vous fixes -

e Parlez a d'autres personnes, les membres
de I'équipe, on les voit chaque jour!
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